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Resumen

La argumentacion es un modo racional de llevar a cabo discu-
siones, que requiere de la produccion de un discurso para defi-
nir y fundamentar el punto de vista. Es considerada esencial en
el ambito educativo debido a su potencial epistémico. El sesgo
confirmatorio, considerado como un factor que interfiere en una
argumentacion exitosa, consiste en interpretar la evidencia que
favorece las creencias propias e ignorar la que no lo hace. El
objetivo de este trabajo es estudiar el sesgo confirmatorio que
producen los estudiantes universitarios de Psicologia en sus es-
critos argumentativos, en relacion al tipo de informacion y al mo-
mento de cursado. Se disefié un estudio cuasi-experimental de
una variable dependiente: sesgo confirmatorio; y dos variables
independientes: tipo de informacion (textual o grafico) y momen-
to de cursado (ingresante o avanzado). Participaron 72 estu-
diantes que realizaron una tarea sociocientifica; 21 estudiantes
avanzados con informacion textual y 20 con graficos; y 18 estu-
diantes ingresantes con informacion textual y 13, con graficos.
Los resultados muestran a los estudiantes ingresantes con ma-
yor produccion del sesgo confirmatorio, principalmente cuando
trabajan con graficos, mientras que los estudiantes avanzados
lo producen en menor medida, especialmente cuando trabajan
con informacion textual. Se discute acerca de la necesidad de
incluir esta problematica en la curricula, sacando provecho de la
pluralidad de perspectivas que posee la disciplina.
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El efecto del tipo de informacién sobre el sesgo confirmatorio

The effect of the type of data on the confirmation bias
produced by incoming and advanced university students

Abstract

Argumentation is a rational way to carry out discussions, which requires
the production of a discourse that defines and justifies a certain point of
view. It is considered essential in the educational field due to its epistemic
potential. Confirmation bias, considered as a factor that interferes with
a successful argumentation, consists in the interpretation the evidence
that favors the own beliefs and ignoring the one that does not. The ob-
jective of this research is to study the confirmation bias that Psychology
University students show in their argumentative writings, in relation to
the type of data and the year of study. A quasi-experimental study was
designed, with one dependent variable: confirmation bias; and two inde-
pendent variables: type of data (textual or graphical) and time of study
(incoming or advance student). 72 students participated. They worked on
a socio-scientific task: 21 advanced students did so with textual informa-
tion and 20 with graphs; while 18 incoming students did so with textual
information and 13 with graphs. The results show the incoming students
with the highest production of confirmatory bias, mainly when they work
with graphs; while advanced students showed less production of bias,
especially when working with textual information. The need to include
this problem in the curriculum, taking advantage of the plurality of pers-
pectives that the discipline has, was concluded.

Keywords: confirmation bias, university students, graphs, argumentation
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Introduccion

El objetivo general del presente trabajo es estudiar el sesgo
confirmatorio que producen los estudiantes universitarios de Psi-
cologia en sus escritos argumentativos individuales, respecto, en
primer lugar, del tipo de presentacién de informacioén y, en segun-
do, del momento de cursado. Por tipo de presentacion de infor-
macioén se hace referencia a la modalidad de presentacion de la
misma, en este caso de forma textual o en graficos de frecuencia.
Por momento de cursado, se entiende a los afios de estudio de la
carrera de grado de Psicologia del estudiante, que en este caso
sera estudiante ingresante (en el primer afio de cursado de la ca-
rrera) o estudiante avanzado (cursando su 5° o0 6° afio). Asimismo,
se plantean los siguientes objetivos especificos, (a) analizar si los
estudiantes universitarios de Psicologia tienen mayor tendencia
a ignorar la informacion contraria a su propia tesis (presencia de
la produccion del sesgo confirmatorio) o a integrarla en sus ar-
gumentaciones escritas individuales (ausencia de la produccion
del sesgo confirmatorio), (b) indagar si el tipo de informacion (en
forma de texto o en forma de grafico de frecuencia) influye en el
sesgo confirmatorio producido por dichos estudiantes en sus ar-
gumentaciones escritas individuales, (c) estudiar si el momento
de cursado (estudiante ingresante o estudiante avanzado) afecta
al sesgo confirmatorio producido por los estudiantes universita-
rios en sus argumentaciones escritas individuales, y (d) analizar si
existen diferencias en el sesgo confirmatorio producido por estos
estudiantes en sus argumentaciones escritas individuales segun
las relaciones entre el tipo de informacién brindada y el momento
de cursado.

Hacia una definicion de la argumentacion

La teoria de la argumentacion es enriquecida desde diversas
disciplinas (Castellaro & Peralta, 2020) y abordada en investiga-
ciones planteadas desde diversas perspectivas y con diversas
preguntas que las motivan (Leitdo, 2000). Desde sus origenes
en la Sofistica, en la Retdrica de Aristételes, en su reformulacion
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por Cicerdn; hasta la Teoria Moderna de la Argumentacion, fun-
dada hacia mediados del siglo XX por las perspectivas de Arne
Naess, Rupert Crawshay-Williams, Chaim Perelman y Lucien OI-
brechts-Tyteca y la de Stephen Toulmin, continta, hasta la actua-
lidad, produciendo saberes solidos sobre la misma (Aguirre, 2008;
Calvo, 2015; Perelman & Olbrechts-Tyteca, 1989; Risco del Valle,
2015; Santibafez, 2012, 2016a).

El presente trabajo abordara a la argumentacion desde la pers-
pectiva socioconstructivista. Esta es definida como un modo ra-
cional de llevar a cabo discusiones, que requiere de la produccion
de un discurso para expresar y fundamentar el punto de vista que
se pretende sostener (Leitdo, 2000). La misma, por ende, tiene
un caracter social, comunicacional y dialégico innegable, ya que
involucra siempre a dos o mas personas que tienen diversos pun-
tos de vista y buscan negociar, persuadir o indagar acerca de un
tema (Gonzalez-Lamas, Cuevas, & Mateos, 2016). Ademas, este
caracter dialéctico se mantiene hasta en el discurso escrito y en el
discurso solitario, donde el otro con el que se interactua es imagi-
nado y su punto de vista es supuesto (Leitao, 2000).

La argumentacion tiene una potente funcién epistémica. Esto
se debe a que el didlogo argumentativo establece la base ideal
para que se produzcan cambios en las visiones mantenidas por
los involucrados y una verdadera construccion de conocimiento
(Felton, Garcia-Mila, & Gilabert, 2009; Leitao, 2000) gracias a que
el hablante se encuentra envuelto en un intercambio con otros que
poseen otros puntos de vista, donde se producen preguntas, de-
claraciones y objeciones que los llevan a aclarar proposiciones,
dar evidencia y responder a contra-argumentos (Felton & Kuhn,
2001). De este modo, el sujeto logra realizar una reflexion me-
tacognitiva sobre las propias creencias (Peralta & Roselli, 2017).

Por otro lado, al comprometerse los sujetos hablantes en un
razonamiento dialéctico, exponiéndose a distintas perspectivas y
obligandose a referirse a contra-argumentos, contra-evidencias y
objeciones (Felton & Kuhn, 2001), la competencia argumentativa
se traduce en las habilidades necesarias para el razonamiento y
reflexion, resolucion de problemas y pensamiento critico (Buriti-
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ca, Fernandez, & Upegui, 2015; Hammer & Noemi Padilla, 2016;
Karousos, Papadakis, Xenos, Karacapilidis, & Tzagarakis, 2011).

La competencia argumentativa consiste en la habilidad de inte-
grar argumentos en un contexto que brinda evidencia alternativa,
mediante la fundamentacion, la objecién y la contradiccion (Gar-
cia-Mila et al., 2015). De este modo, segun indican Perkins, Allen
y Hafner (1983), son necesarios dos factores para participar del
didlogo razonado que constituye a la argumentacion. El primero es
la habilidad para argumentar, contra-argumentar y respetar la nor-
mativa social que se produce en torno a la actividad argumentati-
va. Segun esta linea de pensamiento, la capacidad argumentativa
estaria caracterizada por la capacidad de coordinar dos aspectos
al momento de mantener una discusion argumentada: en primer
lugar, la habilidad de defender la tesis propia y la de debilitar la
contraria (Kuhn & Udell, 2007), y luego, la capacidad de contra-ar-
gumentar (Felton & Kuhn, 2001). Sin embargo, esta capacidad no
se produce de manera natural en el ser humano, sino que se de-
sarrolla y practica a lo largo de la vida (Garcia-Mila et al., 2015).
El segundo factor necesario para argumentar es el conocimiento,
ante todo, sobre el tema en discusion. Segun Garcia-Mila et al.
(2015), es necesario un conocimiento minimo de base sobre el
tépico a discutir para poder comenzar a argumentar. Secundaria-
mente, también se considera necesario el conocimiento acerca
de los objetivos que persigue el discurso argumentativo (Felton
& Kuhn, 2001), los cuales consisten en (a) el didlogo persuasivo,
el cual tiene como finalidad convencer al otro acerca de la acep-
tabilidad de la propia tesis; (b) la indagacion, la cual refiere al tipo
de didlogo donde lo que se busca es profundizar conocimiento
respecto del tema debatido; y (c) la negociacion, donde hay como
meta el logro de un consenso respecto de la situacion discutida y
tiene como finalidad alcanzar el bien comun (Walton, 1989).

Son multiples los términos utilizados para hacer referencia a
una “buena” capacidad argumentativa. Por ejemplo, la teoria prag-
ma-dialéctica (van Eemeren, 2018) considera ciertos factores que
harian a la complejidad argumentativa. Los mismos son: una dife-
rencia de opinion multiple (donde se incluyen varios argumentos
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provenientes de distintos puntos de vista), una estructura argu-
mentativa compleja (donde hay argumentos multiples, coordina-
dos y subordinados entre si) y un alto nUmero de argumentos (van
Eemeren, Grootendorst, & Snoeck Henkemans, 2002). El autor
Santibafiez (2016b) propone el concepto de robustez argumen-
tativa para referirse a la descripcion de la “buena” competencia
argumentativa de un hablante, en lugar del término complejidad,
utilizado a menudo sin rigurosidad teérica. El concepto de robus-
tez argumentativa seria mejor indice de la plasticidad, elasticidad,
insensibilidad, entre otros, que caracterizarian a un “buen” argu-
mentador y consistirian en la capacidad del hablante de modificar
0 no su posicién segun las demandas del contexto epistémico,
gracias a la revision epistémica que realice del mismo. El concepto
de robustez permitiria, entonces, hacer referencia a la capacidad
de los agentes de persistir flexiblemente en su patrén de accion
(Santibanez, 2016b). Se entrevé, entonces, que una buena capa-
cidad, o robustez, argumentativa es aquella que integra evidencia
mixta y posee en su interior un mayor grado de refutacion (Gar-
cia-Mila et al., 2015) o “polifonia”, es decir, que logra introducir e
integrar distintos puntos de vista en la propia argumentacion (Arro-
si, Axelrud, D’Agostino, & Eisner, 2003).

Sin embargo, segun Felton, Crowell y Liu (2015), existen cier-
tos fendmenos que interfieren en lo que se considera un escrito
argumentativo “de calidad” o robusto (Santibafiez, 2016b). Segun
Mercier y Sperber (2011), incluso el mejor argumentador puede
aun no buscar la verdad en sus argumentaciones, sino Unicamente
aquellos argumentos que apoyan su punto de vista. Esto es lo que
se llama sesgo confirmatorio, el cual sucede, segun los autores,
tanto cuando se esta discutiendo como cuando los individuos es-
tan razonando para defender sus opiniones; y se manifiesta, tam-
bién, cuando se elige defender los argumentos mas faciles pero no
necesariamente los mejores. De esta manera, el razonamiento del
mas habil argumentador, puede resultar siendo erréneo.

Un fendmeno contra la argumentacion: el sesgo confirmatorio

Segun Garcia-Mila et al. (2015), se ha registrado la tenden-
cia de los seres humanos a disponer de y tratar a la informacion
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existente de manera concordante con sus propios puntos de vista.
Este fendmeno es el que se conoce como sesgo confirmatorio.
El mismo, como se mencioné anteriormente, es definido como la
predisposicion del individuo a buscar informacion que acuerde con
las propias creencias y tesis, y a ignorar a la informaciéon que no
lo haga (Nickerson, 1998). Conforme a lo indicado por Garcia-Mila
et al. (2015), el sesgo confirmatorio es un fendmeno de naturaleza
afectiva y cognitiva, y trasversal a adolescentes y adultos.

De acuerdo a Mercier y Sperber (2011), existe una asimetria
entre la produccién de argumentos y la evaluacion de los mis-
mos. Mientras que la produccion de argumentos incluye un sesgo
confirmatorio a favor de ideas o informacion sobre las cuales el
individuo esta de acuerdo; también se produce la evaluacion de
“buenos” argumentos, es decir, informacion genuina e informacion
incorrecta. Sin embargo, frente a una discusion, las personas tien-
den a evaluar los argumentos contrarios no segun su veracidad,
sino como contra-argumentos a ser refutados.

El sesgo confirmatorio o sesgo lateral (traducido de my-side
bias por la autora del presente articulo) consiste en el fe e-
no de buscar, interpretar y presentar argumentos y evidencia que
apoyan el propio punto de vista a costa de excluir los argumentos
y evidencia que lo desafian (Felton et al., 2015). Estos términos
(sesgo confirmatorio y sesgo lateral) en ocasiones son utilizados
indistintamente y en otras, de manera diferenciada. En este se-
gundo grupo se encuentran Felton et al. (2015), quienes definen
como sesgo confirmatorio a la tendencia a sobreestimar la eviden-
cia que confirma las creencias iniciales y a desestimar la evidencia
que las contraria; fenomeno de indole cognitiva que se refiere a
cdmo se apropia el individuo de argumentos y de evidencia para
formar su creencia.

Por su parte, el sesgo lateral consistiria en aquello que lleva
a los individuos a suprimir cierta parte de las proposiciones, en
este caso, las contrarias al propio punto de vista, en el momento
de presentar o expresar los argumentos a los otros. Su ambito es
de indole social, concierne a como se presentan los argumentos
a otros en lugar de a cémo el individuo procesa los datos indivi-
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dualmente (Felton et al., 2015). Sin embargo, Mercier y Sperber
(2011), sostienen que el ser humano tiene habilidades de razo-
namiento sin sesgo confirmatorio, principalmente cuando buscan
la verdad en lugar de buscar ganar un debate; secundariamente,
cuando evaluan argumentos ajenos; y en menor medida, cuando
los producen.

Investigaciones recientes han mostrado que escritores inexper-
tos tienen una tendencia a ignorar informacion que abona a los
puntos de vista contrarios, es decir, a producir o desarrollar un
sesgo de informacion a la evidencia contraria a la hora de escribir
sus argumentaciones (Felton et al., 2015). En un trabajo que fue
tomado como punto de referencia en esta linea de estudios, se
hallé que los participantes que estuvieron expuestos a evidencia
a favor y en contra del tema de controversia, desarrollaron sesgo
a favor de la evidencia que apoyaba su punto de vista inicial y se
volvieron reacios a los argumentos opuestos (Lord et al., 1979 ci-
tado en Felton et al., 2009).

La investigacion llevada a cabo por Felton et al. (2009), explord
los efectos de la mediacion de las metas del discurso en el dialogo,
en este caso, considerando solo dos de ellas: discutir para llegar
a un consenso o discutir para convencer al compafiero, ya que,
segun los autores, para poder comprender las condiciones en las
que un dialogo argumentativo funciona como promotor de la cons-
truccion de conocimiento y razonamiento, es esencial saber las
metas que tiene la persona al argumentar. Como se observara en
esta seccion, gran parte de las investigaciones acerca del sesgo
confirmatorio parten del efecto que tiene sobre él la consigna ar-
gumentativa.

Los participantes del trabajo mencionado fueron estudiantes de
secundaria, quienes, de manera general, mostraron tendencia a
retener la informacidén que contrariaria a sus creencias iniciales.
Sin embargo, ante la tarea de llegar a un consenso con su compa-
fiero, fueron mas propensos a utilizar evidencia tanto a favor como
en contra de la propia posicion, a construir argumentos que consi-
deran la opinion del otro y a considerar y expresar las limitaciones
de sus propias conclusiones. Ante la tarea explicita de llegar a
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un acuerdo, los estudiantes pasaron menor cantidad de tiempo
objetando los argumentos del otro y mas tiempo elaborando e in-
tegrando los puntos de vista.

Asimismo, en concordancia con estos resultados, en un se-
gundo trabajo de Felton et al. (2015), se compararon dos formas
de discurso argumentativo de estudiantes universitarios de primer
afio con el objetivo de examinar los efectos diferenciales del tipo
de objetivo argumental en el sesgo lateral (my-side bias). Las dos
formas de discurso tenian dos objetivos diferentes como consigna:
nuevamente, uno era discutir para persuadir y el otro, discutir para
alcanzar un consenso.

Los resultados arrojados mostraron una vez mas que la meta
de la discusion tiene efectos sobre el sesgo. Aquellos participan-
tes que tuvieron como objetivo alcanzar un consenso en el didlo-
go, en su propio discurso escrito fueron mas propensos a incluir
argumentos opuestos, citarlos, integrarlos y hasta hacer uso de
los dichos del adversario. Aquellos participantes que por consigna
tuvieron que discutir para persuadir, presentaron mayor presencia
de sesgo lateral en sus escritos; es decir: no citaban argumentos
opuestos, y si lo hacian, era simplemente para mencionar los mas
débiles y refutarlos.

Siguiendo esta linea de investigaciones acerca del sesgo confir-
matorio, se encuentra el trabajo de Garcia-Mila, Gilabert, Erduran y
Felton (2013). En este trabajo también se examiné el impacto de las
consignas de disputa (defender una conclusion mediante el conven-
cimiento del otro) y de deliberacion (llegar a una conclusion mediante
el contraste de alternativas) en la calidad del discurso argumentativo.
Participaron, en el mismo, estudiantes de secundario que trabaja-
ron en diadas. Tal como los trabajos revisados anteriormente, este
trabajo también concluy6 acerca de los efectos de las metas de la
consigna sobre la calidad argumentativa, ya que los estudiantes que
trabajaron en grupos con finalidad de consenso obtuvieron mejores
resultados que aquellos que trabajaron con la finalidad de persua-
sién. También se concluy6 acerca de como la meta de consenso
presenta una menor presencia del sesgo confirmatorio, mientras que
la persuasion sugiere una mayor presencia del mismo.
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Un trabajo de Wolfe y Britt (2008), estudio el sesgo confirma-
torio en estudiantes universitarios en dos investigaciones experi-
mentales. En la primera, la mitad de los participantes fueron pro-
vistos con instrucciones de busqueda de informacion, algunos, no
balanceada (es decir, no dirigida hacia informacién a favor y en
contra de los propios esquemas) y otros, balanceada, informacion
con la cual contaron para tener una discusién argumentativa. Aun-
que se comprobdé que todos los estudiantes buscan informacion
tanto a favor como en contra de sus creencias, se hallé que aque-
llos que tuvieron instrucciones de busqueda balanceada mostra-
ron una menor presencia de produccion de sesgo confirmatorio
en sus ensayos, es decir, incluyeron informacion del otro punto
de vista. En el segundo experimento, la segunda mitad de los es-
tudiantes, entre los cuales, a su vez, un grupo contaba con bue-
na habilidad argumentativa, y otro, con baja habilidad, leyeron un
texto que contradecia sus esquemas argumentativos evaluados
previamente. En aquellos estudiantes que eran argumentadores
habilidosos, se hallé que esta intervencién redujo el sesgo lateral;
mientras que por su parte, los argumentadores no tan habilidosos,
presentaron una mayor presencia del sesgo. Los autores explican
de este modo, que las raices del sesgo lateral son las habilidades
argumentativas no desarrolladas o poco desarrolladas que tienen
base en concepciones erréneas acerca de la naturaleza de la bus-
queda de informacion y de la argumentacion misma. Arriban a esta
conclusion debido a que al parecer, por un lado, los estudiantes
no incluyen en sus escritos informacién contraria a su propia tesis
porque lo consideran una mala practica argumentativa; y por otro,
le dan un valor exagerado a los hechos y consideran que “hablan
por si solos”, no incluyendo fundamentaciones y reflexiones pro-
pias acerca de los mismos.

Otra investigacion de Garcia-Mila et al. (2015) analizo, entre
otros indicadores de la competencia argumentativa, el sesgo con-
firmatorio segun el tipo de informacién que se les brind6 a estu-
diantes de secundaria y universitarios. La informacion fue presen-
tada en forma de representaciones graficas y en forma de tablas.
La informacion brindada a los estudiantes no era concluyente, es
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decir, presentaba la misma cantidad de argumentos que podrian
ser utilizados tanto a favor como en contra de la tematica del de-
bate. En los resultados se reportd una buena competencia argu-
mentativa general en los estudiantes y menor presencia del sesgo
confirmatorio de la esperada. No se hallaron diferencias de los
efectos de nivel educativo y del formato en que se presento la
informacion sobre el sesgo confirmatorio.

El concepto de critica grafica y su relacion
con la argumentacion y el sesgo confirmatorio

El presente trabajo incluyé como variable de estudio al tipo de
informacion brindada, uno de cuyos valores es el de informacion
presentada en forma de grafico de frecuencia. Se considera que
los graficos y tablas tienen gran importancia en tanto herramientas
para la educacién universitaria debido a que ofrecen una posible
organizacion sistematica de datos (Curcio, Peralta, & Castellaro,
2019). Segun estos autores, esta organizacion tiene la caracteris-
tica de brindar informacion cualitativa: es decir, las categorias que
incluyen; y cuantitativa: frecuencias numéricas que exponen.

La critica grafica es definida como la capacidad del individuo
de entender e interpretar la informacion brindada en forma de re-
presentaciones externas (ya sea graficos o tablas de frecuencia)
y utilizarla, para producir, confirmar o refutar un argumento pro-
pio 0 ajeno; y darle sentido a los datos que se presentan (Roth,
Pozzer-Ardenghi, & Han, 2005).

Segun Garcia-Mila et al. (2015), se ha demostrado que el uso
epistémico de tablas y graficas depende del grado académico al-
canzado y del contenido representado en los mismos, al igual que
del contexto y objetivos de la tarea. Ademas, la utilizacién de los
mismos estaria relacionada con una serie de factores: con las ca-
racteristicas de dichos sistemas de informacion (por ejemplo, un
grafico de barras permite con mayor facilidad la memorizacion de
la informacion brindada) (Garcia-Mila et al., 2015); con la cantidad
de variables representadas (a mayor numero de ellas, mas dificul-
tades de interpretacion); y con la relacion entre las variables (sien-
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do las interacciones las relaciones mas dificiles de ser interpreta-
das) (Garcia-Mila et al., 2015). En base a lo mencionado, a saber,
un grafico de barra que representa cantidades especificas, podria
llevar a una mayor presencia del sesgo de confirmacion, debido a
que requiere un menor esfuerzo de procesamiento y provocaria
mayor inclinacion al sesgo (Garcia-Mila et al., 2015).

Respecto de las investigaciones acerca del uso de tablas y gra-
ficos en estudios para la argumentacion, se hallaron los aportes
del mencionado trabajo de Garcia-Mila et al. (2015) y del trabajo
de Curcio et al. (2019). En el primero, se utilizaron tablas y gra-
ficas para brindar argumentos a favor y en contra de la cuestion
controversial. Como resultados, no se encontraron diferencias en
los escritos argumentativos de los estudiantes respecto del tipo de
informacion utilizada, al contrario de lo que se hubiese esperado.
Concluyeron que los estudiantes participantes fueron capaces de
interpretar la informacién brindada en forma de representaciones
externas vy utilizarlas en sus argumentaciones, tanto para funda-
mentar como para contra-argumentar, aunque esto ultimo en me-
nor medida.

En el segundo de los trabajos de investigacién mencionados,
se analizo la relacion entre el tamafo de grupo (diada o triada) y
la distribucion argumental (participaciones simétrica o asimétrica)
en una tarea de lectura de una tabla de doble entrada y en el tipo
de respuesta brindada. La muestra estuvo conformada por estu-
diantes universitarios, que se enfrentaron a un tipo especifico de
tarea: lectura de una tabla de frecuencia. Los resultados arrojados
mostraron que el tipo de respuesta que predominé fue del tipo 16-
gico, lo cual coincide con las expectativas de los autores, al ser la
tarea del tipo légico. Sin embargo, los autores manifiestan que el
estilo de respuesta mas “avanzado” esperado consiste en el tipo
mixto, debido a que consiste, no solamente en la lectura de datos
I6gicos brindados en la tabla, sino también en la reflexion, relacion
e integracion de los mismos en una discusion, es decir: una actitud
critica frente a los datos presentados en el formato de una tabla
de doble entrada. Por ultimo, los autores destacan la presencia
de respuestas del tipo social, las cuales adjudican a una posible
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dificultad de parte de los estudiantes para leer las tablas de doble
entrada.

El presente articulo se organiza de la siguiente manera: a con-
tinuacion se detallaran los materiales y métodos utilizados, luego
se expondran los resultados obtenidos para finalmente, compartir
algunas conclusiones al respecto.

Método

Se constituyd un disefo cuasi-experimental de una variable de-
pendiente: sesgo confirmatorio; y dos variables independientes:
(1) tipo de informacién, que adquiere los valores de (a) textual y (b)
grafico; y (2) momento de cursado, con los valores de (a) ingresan-
te, (b) avanzado. Por lo tanto, el disefio permitié la conformacién
de cuatro condiciones de estudio del sesgo confirmatorio a partir
de la combinacion del tipo de informacion (textual o grafico) y del
momento de cursado (ingresante, es decir, cursando el primer afo
de la carrera, o0 avanzado, cursando su ultimo o penultimo afio). El
presente disefio es considerado cuasi-experimental debido a las
restricciones del contexto universitario donde se llevé a cabo el
proceso de investigacion, el cual es un contexto social donde es
imposible ejercer control sobre todas las variables intervinientes.

Participantes

El presente estudio conté con una muestra de 72 estudiantes
universitarios de una Universidad publica de Psicologia. La misma
se conformd de una manera no probabilistica por disponibilidad.
La misma quedo constituida por dos grandes grupos: el primero,
de 41 estudiantes avanzados y el segundo, de 31 estudiantes in-
gresantes. A su vez, cada uno de estos grupos fue dividido en dos
subgrupos: 21 estudiantes avanzados realizaron la actividad con
el tipo de informacion textual y 20 con informacion brindada en
forma de graficos; y 18 estudiantes ingresantes realizaron la activi-
dad con informacion brindada en forma de texto y 13 la realizaron
con informacién brindada en forma de graficos.
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Instrumentos

Con orientacién a evaluar la critica grafica de los estudiantes,
es decir, la capacidad de los mismos de comprender la informa-
cion brindada en el sistema representacional de graficos, se ela-
boré una actividad previa que se aplicé a los subgrupos de es-
tudiantes que recibieron la informacién en ese formato. Si esta
actividad registré una falta de capacidad de comprensién de los
mismos, la produccion escrita correspondiente a ese estudiante
fue desestimada.

Por otro lado, se elaboré un texto que planteaba una situacion
sociocientifica. Las situaciones sociocientificas son eventos o he-
chos que tienen relacién con la ciencia y la tecnologia, tienen natu-
raleza controversial y social, y son actuales. Las mismas consisten
en el uso deliberado de temas cientificos que requieren que los
estudiantes se comprometan en un dialogo, que discutan y de-
batan (Zeidler & Nichols, 2009). Por su naturaleza controversial
generan que los estudiantes utilicen evidencia y razonamientos
para su resolucion. Asimismo, existe una serie de trabajos que
utilizan cuestiones sociocientificas para estudiar la argumentacion
en estudiantes universitarios (Carabajal & Martinez, 2014; Cubillos
& Duarte Castro, 2015; Curcio et al., 2019; Felton et al., 2009). En
este caso, el texto consistié en un debate acerca del cierre defi-
nitivo o reapertura de una central nuclear. En el texto fueron brin-
dadas, de manera neutral, las mismas cantidades de argumentos
a favor como en contra del cierre de la nuclear. Al final del mismo
se explicitaba la consigna de la tarea, que indicaba que ante el
posible cierre de dicha central, el participante se encontraba inte-
resado en expresar su opinion en un comité evaluador. Para eso
se requeria redactar un texto expresando su posicidn respecto del
cierre de la central. La consigna no aclaré en ningin momento si
la finalidad del texto escrito debia ser la de convencer o negociar,
dejando de lado esa variable de estudio.

Los participantes que contaron con el sistema de representa-
cion grafico fueron provistos ademas por 4 graficos de frecuencia,
entre los cuales dos de ellos contaban con informacién que podia
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ser usada en contra del cierre y dos de ellos, con informacion que
podia ser utilizada a favor. Los graficos son los mismos utilizados
en el trabajo ya citado de Garcia-Mila et al. (2015).

Procedimientos

Los estudiantes realizaron la actividad fuera de su horario de
clase en aulas facilitadas por la Facultad en horarios en que las
mismas se encontraban libres. Se dejé expresa la participacion
voluntaria y anénima de los mismos antes de comenzar con la
presentacion de la consigna.

En una primera fase se trabajo con estudiantes avanzados y en
una segunda, con ingresantes. En primera instancia, los estudian-
tes (ingresantes y avanzados) que recibieron informacion en forma
de graficos fueron evaluados con fines de determinar si contaban
con la capacidad de comprender los mismos. Como la correccion
por parte del evaluador de esta primer actividad se realizd poste-
riormente, todos los estudiantes, hayan pasado esta etapa o no,
prosiguieron con la tarea, pero sélo las producciones escritas de
aquellos que realizaron dicha actividad con éxito fueron considera-
das en el andlisis. Para reemplazar los casos que no pasaron con
éxito esta primera prueba, en encuentros posteriores se repiti6 el
procedimiento descrito hasta obtener la muestra deseada, aunque
este numero no pudo alcanzarse.

Luego de la explicacion de la actividad, todos los estudiantes
trabajaron en la realizacién de la tarea a partir del texto fuente
y la consigna. Quienes recibieron informacion adicional en forma
de graficos, fueron provistos con los mismos al mismo tiempo. Es
importante aclarar que este ultimo grupo también conté con el tex-
to fuente, sin embargo, esto no afecté a los fines de este estudio
debido a que la informacién brindada en el texto y en los graficos
era distinta, por ende, permitié el tratamiento diferenciado de la
misma. Ademas, en los casos del grupo que conté con la informa-
cion en forma de graficos, fue solamente analizado el sesgo de
informacion respecto de la informaciéon en graficos, no el sesgo
aplicado sobre la informacion brindada en el texto fuente.
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Analisis de datos

Las unidades de analisis del presente estudio fueron las pro-
ducciones argumentativas individuales escritas de los estudiantes.
Para estudiar el sesgo confirmatorio presente en las mismas se
utilizaron las categorias de analisis:

1. Se ignora (la informacion contraria a la propia tesis).

2. Se incluye (la informacion contraria a la propia tesis).

Los datos se analizaron descriptivamente consignando los
porcentajes obtenidos por cada uno de los grupos creados. Para
analizar si hubo diferencias significativas entre ellos se utilizé la
prueba no paramétrica de chi-cuadrado.

Resultados
Sesgo confirmatorio

De un total de 72 textos producidos por los estudiantes univer-
sitarios de Psicologia participantes, se descartaron 15 casos de
escritos debido a que no fueron argumentativos (es decir, no brin-
daban una opinion y justificacion o justificaciones que la respal-
den), no fueron comprensibles, coherentes o no tuvieron extension
suficiente para ser considerados como unidades de analisis. De un
total de 57 textos argumentativos, los resultados registraron que
los estudiantes participantes tienen una mayor tendencia general
a incluir la informacioén contraria a su propia tesis en sus argumen-
taciones escritas (en un 33,0%), que a desestimarla (24,0%). Es
decir, se observé mayor ausencia del desarrollo del sesgo confir-
matorio por parte de los estudiantes universitarios.

Tabla 1. Presencia y ausencia del sesgo confirmatorio

Frecuencia Porcentaje

Se ignora info. contraria 24 42,1

Se incluye info. contraria 33 57,9

Total 57 100,0
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Sesgo confirmatorio segun el tipo de informacion brindada

En la indagacién acerca de la influencia del tipo de informacion
(en forma de texto o en forma de grafico de frecuencia) sobre ses-
go confirmatorio producido por dichos estudiantes en sus textos,
se hallé que el mayor nivel de sesgo confirmatorio desarrollado por
los estudiantes, es decir, la informaciéon que mas ignoraron éstos,
fue la informacién presentada en forma de graficos, en un 65,5%.
Mientras tanto, el menor nivel de sesgo confirmatorio hallado, es
decir, la informacion contraria a la tesis que los estudiantes inte-
graron mayoritariamente al escrito argumentativo, fue la brinda-
da en forma textual en un 82,1%. Como se puede observar en la
Tabla 2, sobre la informacién brindada en forma de graficos, tuvo
mayor prevalencia la presencia de la produccion del sesgo de in-
formacién, mientras que la integracion de este tipo de informacién
que contrariaba la propia tesis, se dio en menor medida (34,5%).
Respecto de la informacién brindada de manera textual, sucedié
el caso inverso: hubo prevalencia de la inclusion de la informacion
contraria (ausencia de produccion sesgo confirmatorio), mientras
que en menor medida la misma se ignoro (17,9%). Las diferencias
halladas en este punto son estadisticamente significativas.

Tabla 2. Sesgo confirmatorio segun el tipo de informacion

Se  ignora  info.Se incluye info.
contraria contraria Total

Tipo de Info. Graficos 19 10 29
655%  345%  100,0%
Textual 5 23 28
179%  821%  1000%
24 33 57
21%  579%  1000%
Nota: Estas diferencias son estadisticamente significativas, p=<.001 (Chi=0,000410, gl=1)
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Sesgo confirmatorio segiin el momento de cursado

Respecto del objetivo de estudiar si el momento de cursado
(ingresante o avanzado) afecta a la produccion de sesgo confirma-
torio por parte de los estudiantes en sus textos argumentativos, se
hallé que la mayoria de las producciones escritas que mostraron
la previa producciéon de un sesgo confirmatorio fueron las de los
alumnos ingresantes (70,0%). Mientras que, inversamente y casi
en el mismo porcentaje (73,0%), aquellos alumnos que incluyeron
la informacion contraria en sus argumentos fueron en su mayoria
estudiantes avanzados, como se puede observar en la tabla 3. Los
estudiantes ingresantes incluyeron en sus escritos argumentativos
la informacioén contraria a las propias creencias en un 30,0%, a la
vez que los estudiantes avanzados ignoraron dicha informacién
en un 27,0%.

Tabla 3. Sesgo confirmatorio segin el momento de cursado

Se ignora info.Se incluye info.
contraria contraria Total

Momento deEstudiante 20

cursado Ingresante 14

70,0% 30,0% 100,0%
Estudiante 10 27 37
Avanzado m
24 33 57
a2,1%  579%  1000%

Nota: Estas diferencias son estadisticamente significativas, p=<.001 (Chi=0,002, gl=1)

Sesgo confirmatorio segun el tipo de informacion
y momento de cursado

Respecto del objetivo de analizar las relaciones entre el tipo de
informacioén y el momento de cursado sobre el sesgo confirmatorio
producido por los estudiantes, los resultados arrojados muestran
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que la mayor produccion de desarrollo de sesgo confirmatorio fue
por parte de los estudiantes ingresantes que contaron con infor-
macién contraria a la propia tesis en forma de graficos, lo cual
constituyé un 45,0%. En este grupo de estudiantes, la informa-
cion contraria en forma de graficos fue incluida en un solo caso
(de 10, representando un 5,0% de la muestra). En el grupo de
los estudiantes avanzados, sin embargo, la informacion contraria
a la propia tesis brindada en graficos fue ignorada e incluida en
porcentajes similares (27,0% y 24,32%, respectivamente). Sucede
algo a la inversa en el caso de la informacion brindada de manera
textual, donde la mayoria de los estudiantes avanzados incluyeron
a la misma (48,6%) y ninguno la ignord, mientras que el estudian-
te ingresante ignoro e incorpord esta informacion contraria en un
mismo porcentaje (25,0%). En lineas generales, como se expone
en la tabla 4, se observa que el sesgo confirmatorio se produjo en
mayor medida, en primer lugar, sobre la informacién presentada
en graficos, y en segundo lugar, en el caso de estudiantes ingre-
santes. Su presencia decay6 en el caso de la informacion textual,
especialmente en el caso de los estudiantes avanzados, entre los

que no se presentd ningun caso en el que este tipo de informacion
sea sesgada.

Tabla 4. Sesgo confirmatorio segun tipo de informacion
y momento de cursado
contraria contraria
Recuento Recuento
Tipo  deGraficos* Momento deEstudiante Ingresante 9 1
Info. cursado 45.0% 5.0%
Estudiante Avanzado 10 9
27,0% 24,32%
Textual** Momento deEstudiante Ingresante 5 5
cursado 25,0% 25,0%
Estudiante Avanzado 0 18
0,0% 48,6%

*Estas diferencias no son estadisticamente significativas, p=<.001 (Chi=,044, gl=1),
**Estas diferencias son estadisticamente significativas, p=<.001 (Chi=,001, gl=1)
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Discusion

Los resultados del presente trabajo permiten discutir acerca de
varios asuntos de importancia en relacién a la argumentacioén en la
Universidad. Tal como se mencion6 anteriormente, la misma vie-
ne adquiriendo mayor relevancia en el ambito educativo y esto se
debe a su enorme potencial epistémico. Sin embargo, se reportan
bajos niveles de competencia argumentativa en estudiantes uni-
versitarios. En este contexto, resulta necesario reflexionar acerca
de los componentes que hacen a un alto nivel de competencia ar-
gumentativa y estudiarlos. Entre los fendmenos que atentan con-
tra ella, el sesgo confirmatorio resulta un componente relevante
al momento de considerar la calidad argumentativa de un escrito,
ya que demuestra el nivel de polifonia del escrito y brinda indices
acerca de la robustez argumentativa del sujeto que lo produjo.

En el presente trabajo se pudo observar, de manera general,
que los estudiantes tienden a integrar la informacion contraria a la
propia tesis. Sin embargo, analizando con mayor detalle, se puede
relacionar, por un lado, a los estudiantes ingresantes con un mayor
numero de producciones de sesgo de confirmacion, principalmen-
te respecto de la informacién presentada en forma de graficos. Por
el otro, se encuentran los estudiantes avanzados, en los que hubo
menor presencia de produccion del sesgo confirmatorio (es decir,
mayor presencia de la integracion de ideas contrarias al punto de
vista que se defendia), especialmente en el caso de la informacién
textual.

Resulté importante en el presente estudio, la distincion entre
el tipo de informacién en graficos y en texto, debido a las diferen-
cias significativas observadas en el sesgo confirmatorio aplicado a
ambas. Como se indicé anteriormente, la informacion que resulta
mas ignorada, es decir, sobre la cual se desarrolla el sesgo de
informaciéon en mayor medida, es aquella en forma de graficos.
Puede suponerse al respecto que los estudiantes de Psicologia no
estan habituados a enfrentarse a informacion presentada en ese
formato, lo cual va en concordancia con la cantidad de produccio-
nes escritas que no pudieron ser consideradas al no haber pasado
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con éxito el estudiante la tarea previa de compresién lectora de
graficos de frecuencia. Estos resultados también coinciden con los
de Curcio et al., (2019), quienes hallaron una dificultad de parte
de los estudiantes de interpretar criticamente la informacién brin-
dada en forma de tablas. Ademas, se comprende que para tener
una buena critica grafica, es necesario cierto nivel de instruccion
por parte de los estudiantes. Por ende, se interroga acerca de la
formacion escolar en la lectura de graficos y tablas de frecuencia.

Por otro lado, el hecho de que los resultados muestren que las
cantidades de estudiantes ingresantes y avanzados que aplicaron
sesgo de informacion y lo manifestaron en sus escritos hayan sido
inversamente proporcionales (con mayor presencia del desarrollo
del sesgo en estudiantes ingresantes), muestra un posible pano-
rama optimista respecto de la efectividad de la formacion universi-
taria en las habilidades argumentativas de los estudiantes. Debido
a que los estudiantes avanzados lograron integrar la informacion
contraria a la tesis que defendian en sus escritos argumentativos,
se puede suponer en ellos una mayor robustez argumentativa.
Por otro lado, estos resultados contradicen a los de Garcia-Mila et
al. (2015), quienes no hallaron diferencias en los efectos del tipo
de informacion y el nivel educativo sobre el sesgo confirmatorio.
Sin embargo, los resultados del presente trabajo concuerdan con
la mayoria de la literatura revisada, donde se observa, en estu-
diantes de menor edad y nivel educativo, una propension mayor al
sesgo confirmatorio y una menor presencia del mismo en mayores
grados. En este punto, ademas de suponer posibles efectos posi-
tivos de la educacion universitaria, pueden considerarse factores
de maduracion cognitiva.

En estos hallazgos reside la importancia educativa del estu-
dio del sesgo de informacion, al igual que otros componentes que
hacen a la competencia argumentativa de los estudiantes y de la
incorporacion de esta tematica en el plan de estudios. Aunque,
como se expuso anteriormente, la comunidad educativa interna-
cional ha mostrado un interés creciente en el estudio de la argu-
mentacion, resta aun mucho por hacer. En toda carrera de grado,
y especialmente, en la disciplina que compete a los estudiantes
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participantes, la Psicologia, deberia sacarse provecho de la plu-
ralidad de perspectivas tedricas existentes. La confrontacién de
estas perspectivas enriquece al estudio y al conocimiento de las
mismas, por separado, y a las habilidades criticas y argumentales,
de manera general. En este caso, resulta de suma importancia
incentivar el estudio y confrontacion de diversas perspectivas para
el enriquecimiento, no sélo de las habilidades argumentales, sino
también del mismo contenido académico curricular. En este punto
resulta relevante recordar los aportes de la literatura acerca de las
metas dialdgicas que se les presentan a los estudiantes Felton et
al., 2009, 2015). Dirigir el dialogo argumentativo hacia metas con-
sensuales, en lugar de empujarlo al convencimiento, puede permi-
tir aminorar los efectos del sesgo confirmatorio y potenciar el valor
epistémico del proceso argumental en un marco aulico.

En cuanto a las limitaciones del presente trabajo, se considera
que en las categorias de analisis del sesgo confirmatorio pueden
aun reflejarse mas matices respecto del tratamiento de la infor-
macién contraria a la propia tesis; ya que la misma no sélo pue-
de ser ignorada o incluida, sino que puede ser incluida errénea o
parcialmente. Es por ello que considera pertinente utilizar en fu-
turos trabajos las categorias utilizadas en una investigacién por
Garcia-Mila et al. (2015), las cuales consistieron en: (a) Se igno-
ra; (b) Se lee incorrectamente; (c) Se lee parcialmente; (d) Se lee
subjetivamente.

Por otro lado, en este rastreo del sesgo confirmatorio a partir de
sus producciones escritas, queda abierta la interrogacion acerca
del tipo de sesgo que producen los estudiantes, ya que el alcance
de este estudio no llegd a abordar si: (a) Los estudiantes leen e
interpretan correctamente la informacioén que contraria a la propia
tesis y simplemente no las incluyen en sus argumentaciones escri-
tas (lo que constituiria un sesgo lateral, de caracter social); o, (b)
Si el sesgo confirmatorio afecta también a la lectura, identificacion
y aprehension de la misma (lo que consistiria en lo que la literatura
llama sesgo confirmatorio, de corte cognitivo). Restaria conside-
rar en futuros trabajos, con ese fin, las indicaciones Felton et al.
(2015) al respecto.
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Por ultimo, aunque esta resulte una problematica habitual en
este tipo de trabajos, se considera la posibilidad de aumentar la
muestra de estudiantes participantes, con el fin de lograr una ma-
yor validez estadistica.

Responsabilidad ética

Se confirma que el caracter voluntario de la participacion y el
tratamiento anénimo de los datos fueron expresados a los estu-
diantes universitarios que participaron en el presente trabajo. Asi-
mismo, se pidié que los estudiantes dejaran constancia escrita de
su consentimiento.

Por otro lado, los lineamientos éticos de este tipo de estudios
fueron respetados en su totalidad a lo largo de la realizacién del
proyecto.
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El efecto del tipo de informacién sobre el sesgo confirmatorio

Apéndice A. Pretest

A continuacion te presentamos 4 graficos con distintas afirmaciones. Te pedimos que los
mires detenidamente y respondas cudl de las afirmaciones propuestas es verdadera.

Encerra con un circulo la opcidn elegida.

SREELE

Grafico 1. Esperanza de vida segin regién

i
:
£ s
i
:

1960 1970 1980 1880 2000 2010 2020 2030 2040
Afia

=+ Mundo -®-Regiones mas desarrolladas —— Regiones menos desarrollad

Segun el grafico anterior ¢cudl de las siguientes afirmaciones es verdadera?

1. Se presenta como tendencia que la esperanza de vida es cada vez mas similar en

todas las regiones del mundo. Vo F

En ciertc memento de la historia la diferencia entre la esperanza de vida de un
habitante de una regidn desarrollada y otro de una menos desarrollada llegd a ser de
30 afios. Vo F

Entre los aflos 1985 y 1995 la esperanza de vida mundial manifestd un descenso. Vo
F

Por favor fundamentd brevemente tu eleccién:
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Grifies 2, Utilizacion de navegadores para entrar a Facebook

—4—immrnetiapiorer  —B-Moxils Piatas  —i—Google Chrome

Seguin el grifico anterior ¢ cudl de las sigulentes afirmaciones es verdadera?

1. Histéricamente, los usuarios entran a la red social Facebook sin ninguna preferencia
por un navegador especifico. Vo F

. La wtilizacién para entrar a Facebook del navegador Google Chrome sufrié un
descenso radical en los afios 2005 2 2010. Vo F

. El afio 2011 fue el afio en el cual los usuarics prefirieron entrar a Facebook utilizando
Moezilla Firefox por sobre las otras opciones para navegar. Vo F

Por faver fundamentd brevemente tu eleccion:
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Apéndice B. Instrumento, sin datos adicionales

- 1a Centeal Nuclear Gacod

La Ceatral Nuclear Santa Maria de Garofia, situada en Santa Maria de Garodia en Castalla v
Leén, es la central nuclear de generaciém eléctrica mids antigua de Espafia. Garofia producia
alrededor del 6 5%, aproximadamente, de la energia eléctrica de origen nuclear, que equivale al
30% del consumo anval de la comunidad de Castilla v Leda, o bien al 80% del consumo eléctrico
de comunidades como Cantabria o Navarra.

La Central lleva parada desde diciembre de 2012 por decision de Nuclenor, empresa que la
construyd, la cual alegd para ello motivos econdmicos relacionades con los nueves impuestos sobre
el combustible noclear. Pero en 2014 Nuclenor cambid de opiniéa v solicitd la rencvacion de la
licencia de explotacién por 17 afios mds.

Miles de ciudadanos ¥ representantes de partidos, sindicatos v diversos colectivos sociales
se han manifestado repetidamente en las calles para exigir al Gobierno de Espafia que decrete el
cierre definitivo y desmantelamiento de la Central.

Sin embargo, el Consejo de Seguridad Nuclear emitié uwn informe favorable a la
reanudacion de la actividad de la central muclear si se hacen las inversiones en seguridad exigidas.
El Consejo afirma que se puede garantizar la seguridad de las centrales nuclearss tomando ciertas
m .

Nuclenor dice hacer una clara apuesta por las energias renovables, ademds de alinearse
perfactaments con la estrategia vasca 2030. Dicha estrategia se dirige a la evolucién progresiva del
modelo socicecondmico hacia un avevo modelo de menor consumo energético, estando este
consumo centrado en las energias renovables, con la emergia eléctrica como principal vecior
energético. Desde esta perspectiva, la energia nuclear seria la opeidn mas limpia, es decir que emite
menos CO2, para producir electricidad; considerando también el eventual agotamiento de las
fuentes energéticas no removables,

Sin embargo, asociaciones antinucleares v ecologistas han criticado reiteradamente estos
puntos de vista, pidiendo el cierre mnmediato de la Central, alegando diversas razones. Entre ellas se
encuentra ¢l accidente nuclear de Fukushima I ocurrido en el 2011, en el que s¢ dieson sucesivas
explosiones como consecuencia de desperfectos ocasionados por un terremoto v tsunami, dejando
uno de los mavores desastres medioambientales en la historia reciente. Esto veelea la mirada sobre
los niesgos de Garofia debido a sus semejanzas con la central japonesa.

Asimismo, estos grupos alegan que la central se encuentra proxima a impomantes ciudades
como Bilbao, Burgos, Miranda de Ebro, Vitonia o Logrodio v una liberacidn de radiacidn de la
central burgalesa afectaria a toda la cuenca del Ebro, en la que habitan casi 3 millones de personas.

Por otro lado, el Conuté de empresa de la Central asi como los pueblos de la comarca de
Garedia ¥ vanos smdicatos ¥ asociaciones, estan a favor de la renovacion de la heencia va que de lo
contrario s¢ perderin, segin la empresa, vnos 1000 puestos de trabajo en un pais donde la crisis
econémica ha afectado profundamente.

Ante tal panorama de cosas, es al Gobierno a quien le toca ahora tomar una decisién acerca
del futuro de la Central.
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Ante el hecho del posible cierre permanente de la Central Nuclear de Garofia, €l Ministerio
de Industria creara una comisién conformada por ciudadanos expertos y no expertos para
evaluar la situacion. Usted es un ciudadanao Vasco y le interesa participar de dicho comité,
por lo cual debe redactar un texto dando a saber su posicién respecto del cierre o no de la
Central.

Grifice 3. Tasa de embarazo por inseminacion artificial y grupo de edad.

s7%
: 43,70% .
. 7%
20%
10%
(1.1

<30 afics >= 30 <35afics >= 35 <38 afios >= 38 <40 afios

Grupo etareo

|
|

Segun el grifico anterior (cudl de las siguientes afirmaciones es verdadera?

1. La diferencia que se observa en la tasa de embarazos de los grupos de menos de 38
afios y 38 afios o mds es del 27%. Vo F
2. A una mayor edad le corresponde una menor cantidad de embarazos por

inseminacién. V o F
3. El descenso mds brusco en la tasa de embarazos por inseminacién lo observamos en
&l momente en gue las mujeres cumplen los 38 afios. Vo F

Por favor fundamentd brevemente tu eleccién:
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‘Grifice 4. Distribucion de la preduccion transgenica actual en el munde

Estados Argentina Canada China Brasil
Unidos

porcentaje de prod. transgénica mundial

Pais

Segun el grifico anterior fcudl de |as siguientes afirmaciones es verdadera?

1. Mo existe una distribucién uniforme de produccién transgénica a lo largo y ancho del
munde. Vo F
. Estados Unidos tiene exactamente la mitad de la produccién transgénica mundial. v
ofF
. Al ser China un pais con mdas superficie, presenta una mayor cantidad de
producciones transgénicas que Brasil Vo F

Por favor fundaments brevemente tu eleccion:
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